Roteiro para abordagem

Bom dia (tarde ou noite) meu nome é e trabalho na Tegra Vendas, tudo
bem?

Entdo, estou entrando em contato para falar sobre nosso lancamento ao lado do Shopping
Recreio, o Lume Residencial Barra Bonita, o(a) Sra.(a) ja ouviu falar?

Entdo, se trata do primeiro langamento do Rio de Janeiro com Servigo de Passadoria ja incluso
no valor do condominio;

O projeto conta com uma Praga com acesso exclusivo para os Moradores, com campo de
grama sintética, quadra de areia, entre outros itens de lazer;

E tem mais, o lazer do condominio estd muito bonito, a Vista da Piscina para as montanhas é
algo impressionante.

O Lume, esta dentro de Barra Bonita, que se trata de um Bairro Planejado com Seguranga,
Infraestrutura e Lazer;

E além disso, conta com uma estagao do BRT ao lado do empreendimento, dando acesso
rdpido ao metrd do Jardim Oceanico.

E sem falar nas plantas, a maioria com closet na suite, todas de 3Q, variando de 82m? a 84m?,
em um bloco exclusivo com apenas 190 apartamentos no total;

E ainda tem mais! Teremos Gerador para casos de emergéncia, além de um Sistema de
reaproveitamento de dgua das chuvas para os jardins, que ajudara na redugdo do valor do
condominio;

Entdo, gostaria de agendar um dia com o (a) Sr. (a) para conhecer melhor o empreendimento
no stand de vendas, estamos com um decorado lindo, com os acabamentos que o Sr. (a)
poderd personalizar junto a TEGRA, podemos agendar esta semana?




